«Как снизить риск потерь времени и денег при разработке рекламной кампании ?»

В программе семинара:
· Почему маркетинг не работает так, как раньше? Основная проблема и её решение.

· Как быстро донести до потребителей своё сообщение на фоне тысяч других сообщений? Философская теория позиционирования. Основное данное, которое не смогли сформулировать Эл Райс и Джек Траут.
· Примеры успешных рекламных компаний в России и за рубежом. Графика. Упаковка. Радиореклама. Видеореклама.
· Как поднять доход в условиях кризиса или надвигающегося спада? Эффективные действия при отсутствии бюджета на рекламу.
· Как работать с клиентской базой, чтобы получить новых клиентов?
· Как быть, если Ваши услуги и товары дороги, а клиентов мало?  

· Какова строгая последовательность действий для разработки эффективной рекламы? Цикл разработки бренда (торговой марки).
· Практические упражнения по циклу разработки рекламы. 

· Как создать сильную позицию? Основное упущенное действие, которое наиболее важно при разработки рекламы. 

· Для чего и какие опросы-исследования нужно проводить, и без каких опросов можно обойтись? Практические упражнения.

· Почему опросы зачастую не дают результатов? Основные ошибки тех, кто проводит опросы. Практические упражнения.
· Чем маркетинг похож на войну, и как это может нам помочь? Самое распространённое нарушение законов современной рекламы.
· Что такое КНОПКА, и как понимание этого термина влияет на снижение затрат на подготовку и проведение рекламной компании? 

· Суть любой рекламы. Многие боятся это делать и потому проигрывают. 
· Три обязательных компонента хорошей рекламы. Примеры правильного и неправильного.

· Дизайн в рекламе. Определение слова ДИЗАЙН, о котором вы никогда не слышали.

· Составление рекламных текстов. Что должно быть в эффективном рекламном объявлении.
· Как тестировать рекламу и рекламные фразы. Формулировка вопросов для тестирования. Практические упражнения.
Семинар содержит много иллюстрирующих примеров, в том числе видео и аудио материалы.

Участники семинара также будут иметь возможность попрактиковаться в применении получаемых данных, выполняя практические задания. 
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